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La rareté mène au choixLa rareté mène au choix

Rareté Le probleme
economique fondam​‐
ental. Il n’y a pas
assez de ressorces
pour satisfaire les
besoins illimites de la
popula​tion.

par
exemple

Le temps, les
compét​ences, les
revenus et les gens
sont tous des
moyens limités, de
sorte qu’ils ne
peuvent pas
satisfaire tous nos
besoins et désirs.

Choix En raison de besoins
illimités et de
ressources limitées,
les consom​mateurs
et les produc​teurs
doivent faire des
choix; Leurs choix
sont influencés par
leurs moyens, leurs
goûts et leurs
valeurs.

 

La rareté mène au choix (cont)La rareté mène au choix (cont)

Par
exemple

J’ai un revenu limité,
donc je peux acheter
une pizza ou un
hamburger, mais pas
les deux. Je dois
faire un choix en
fonction de ce que
j’aime le plus ou de
ce qui est le moins
cher.

Le choix entraîne un coût
d’oppo​rtu​nité. C’est la meilleure
altern​ative suivante manquée
lorsque la meilleure altern​ative a
été sélect​ionnée. 
Ex. Je peux aller à la plage ou
aller travai​ller. Je choisis d’aller
à la plage parce qu’il fait beau.
Mon coût d’oppo​rtunité est
l’argent que j’aurais gagné au
travail.

Conflits et compromisConflits et compromis

Valeurs Idées et croyances
que les gens consid​‐
èrent import​antes
dans leur vie, et qui
influe​ncent leur
décisions

Conflits Nous n'avons pas
assez de temps,
d'argent ou de
compét​ances pour
faire tout ce que nous
appécions. Un conflit
peut survenir au sein
de nos valeurs
lorsqu'une décision
difficile doit etre prise.

 

Conflits et compromis (cont)Conflits et compromis (cont)

Compromis Un accord qui est
conclu lorsque
des conces​sions
sont faites, pour
résoudre les
conflits. Assure​z-
vous que votre
compromis inclut
un aspect des
deux altern​atives.

Réponse au changement duRéponse au changement du
modèle de revenumodèle de revenu

Le revenu disponible est le
revenu gagné, plus les
payements de transf​erts, moins
l'impôt. dans ce cas, le revenu
disponible a augmen​té/​diminué
en raison de...

Expliquez le change​ment: Au fur
et à mesure que le revenu a
augmenté/ diminué, la demande
de produi​ts[de X] , représenté
par un déplac​ement de la
demande vers ma gauche et la
droite ( D1 à D2). Cela signifie
que [X] est plus/ moins disposé
et capable de payer pour le
produit à chaque niveau de prix.

Loi de la demandeLoi de la demande

La
demande

La demande indivi​‐
duelle est définie
comme la quantité
d'un bien ou d'un
service qu'un
individu est disposé
et capable d'acheter
à une gamme de
prix. -> Un désir
soutenu par leurs
capacités.

 

Loi de la demande (cont)Loi de la demande (cont)

Loi de la
demande

Au fur et a mesure
que le prix d'un bien
ou service
augmente, la
quantité demandée
diminue. Et vice
versa ceteris
paribus

Par
exemple

Au fur et a mesure
que le prix
baisse​/au​gmente de
$A (P1) à $B (PB),
la quantité
demandée de
produit a augmenté/
diminué de A (T1) à
B (TB). Vice versa

Types de marcha​ndisesTypes de marcha​ndises

Biens de
nécessité

Produits de base
nécess​aires à la
survie. Au fur et à
mesure que le
revenu augmente,
la demande
n'augm​entera que
propor​tio​nne​lle​‐
ment.

Marcha​‐
ndises
de
qualité
inférieure

Marcha​ndises avec
une quantité ou une
qualité limitée, A
mesure que le
revenu augmente,
la demande des
biens de qualité
inférieure diminue.
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Types de marcha​ndises (cont)Types de marcha​ndises (cont)

Produits
de luxe

Un bien avec des
caract​éri​stique
supéri​eures, par
exemplen qualité ou
quantité supéri​eure.
A mesure que les
revenus augmen​tent,
la demande des
produits de luxe
augmente plus que
propor​tio​nne​lemnt,
car les produits de
luxe ont tendance à
être plus chers.

discutez ensuite de tout autre
flux sur les effets et les change​‐
ments de la demande - reportez
vous au graphique et au ratio de
revenu.

Facteurs de la demandeFacteurs de la demande

Facteurs
de Prix

augmen​tation des
prix/b​aisse des prix

Facteurs
autres
que les
prix

Prix des substituts (
par exemple, le prix
du coke baisse, la
demande de Pepsi
diminue)

 prix des complé​‐
ments ( par
exemple, le prix de
la sausse baisse, la
demande des pâtes
augmente)

- revenu
- goûts et préfér​ences

 

Effets sur le revenu et les subtit​‐Effets sur le revenu et les subtit​‐
utionsutions

Effet
sur le
revenu

Nous sommes plus
disposées à acheter
plus car le prix moins
cher rend le bien plus
désirable.

 Nous sommes
maintenant plus en
mesure d'acheter plus
avec notre niveau
actuel de revenu. (
effet de revenu)

Effet
de
substi​‐
tution

Le bien est maintenant
relati​vement plus cher
que d'autres biens (
effet de substi​tution)

Flux sur les effetsFlux sur les effets

quelles autres choses changent
à cause d'un changement de
prix?

Par
exemple

Si le coke est moins
cher, quel sera le
flux sur les effets?
Malsain? plus
d'amis?

Les quatre flux
- la santé
- la social​isation et les loisirs
- dépenser ou épargner
- compli​ments ou autres choses
que vous avez avec le bon
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